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Tipps fir den erfolgreichen Export in die Emirate

Die Weltbank platziert die VAE auf Rang 23 der wirtschaftsfreundlichsten Ldnder weltweit. Auslédndische Lieferanten sollten
jedoch bei der ErschlieBung dieses Marktes die tiefverwurzelten kulturellen und geschdftlichen Besonderheiten berticksichtigen.
Atradius hat in Zusammenarbeit mit der internationalen Anwaltskanzlei DLA Piper eine Checkliste zusammengestellt. Zusétzlich
dazu beantworten unsere Experten im kostenfreien Atradius-Webinar die wichtigsten Fragen zum Handel mit den Emiraten.

Im Webinar spricht der britische Finanz-
journalist Adam Shaw mit Schuyler
D’Souza, Country Manager Dubai von
Atradius, Toby Shore, Corporate Treasurer
und CRO bei Dubai Aluminium, und Katie
Withers, Anwaltin von DLA Piper, ber
Tipps zum Handel mit den Vereinigten
Arabischen Emiraten (VAE). Zu den wich-
tigsten Empfehlungen, die im 10-Punkte-
Plan aufgelistet werden, gehoren:

1. Priifen Sie den Bedarf fiir lhre
Produkte und Dienstleistungen

Die Wirtschaft der VAE hat seit 2010 an
Dynamik gewonnen, und dies hat vielen
Bauprojekten Auftrieb gegeben und die
Nachfrage in der Tourismusbranche und
nach auslandischen Waren geférdert. Die
Haupteinfuhrgiter sind Konsumgtiter,
Maschinen und Transportausriistung,
Chemikalien und Lebensmittel. Doch die
VAE haben sich auch einer hohen Qualitat
im Bildungs- und Gesundheitswesen ver-
pflichtet und investieren stark in Infra-
struktur und Informations- und Kommu-
nikationstechnologie (IKT). Dadurch ist
auslandisches Expertenwissen gefragt

Sich Zeit nehmen und Vertrauen aufbauen ist eines der vielen Gebote der islamischen Geschéftskultur.

und das Interesse da, Partnerschaften mit
auslandischen Stellen einzugehen.

2. Wahlen Sie den richtigen Weg
fiir Ihren Markteintritt

Es gibt grundsatzlich drei Moglichkeiten
fur den Eintritt in die VAE: Direktexport,

Export tiber einen oder mehrere Vertreter
in den Emiraten oder durch Griindung
einer Niederlassung vor Ort. Die erste
Maoglichkeit ist einfach, aber nicht unbe-
dingt die beste Losung, wenn ein starkes
Wachstum erzielt werden soll. Die Beauf-
tragung eines Vertriebspartners, Fran-
chise- oder Lizenznehmers ist mog-
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licherweise die bessere Wahl, doch bietet
das heimische Gesetz einen hohen Grad
an Schutz fur solche lokalen ,Agenten”
(Hinweis der Redaktion: siehe hierzu das
Interview mit Rechtsanwalt Jorg Seiffert,
ExportManager, Ausgabe Dezember 2013
unter LINK).

Die Griindung einer Niederlassung in den
VAE kann in unterschiedlicher Form erfol-
gen: Ublicherweise durch Einrichtung
einer oder mehrerer Zweigniederlassun-
gen oder die Griindung einer Gesellschaft
mit beschrankter Haftung. Eine Zweignie-
derlassung eines auslandischen Unter-
nehmens muss Uber einen als ,National
Agent” bezeichneten Sponsor verfiigen
(Staatsbirger der VAE oder Unternehmen
zu 100% im Eigentum von VAE-Staatsbiir-
gern).Ebenso muss ein in den VAE gegriin-
detes Unternehmen zu mindestens 51%
Eigentum von VAE-Staatsbirgern sein
(diese Vorschriften werden fir Staatsbuir-
ger anderer Golfkooperationslander
weniger streng gehandhabt).

Die VAE haben auBerdem verschiedene
Freihandelszonen eingerichtet, in denen
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jeweils eigene Unternehmensgesetze
gelten. Technisch gesehen, befinden sich
Unternehmen in diesen Freihandelszonen
auBerhalb der Landesgrenzen, so dass sie
nicht automatisch die Berechtigung
haben, Handel in den VAE zu treiben.
Aber auslandischen Unternehmen ist es
erlaubt, Zweigniederlassungen oder Toch-
tergesellschaften in einer Freihandels-
zone zu griinden, ohne dass eine lokale
Eigentumsmehrheit oder ein Sponsor
benotigt wird.

Weitere Informationen zu Freihandelszonen
der Vereinigten Arabischen Emirate finden
Sie unter www.uaefreezones.com.

3. Verstehen Sie den Islam

Die Kultur der VAE ist in der islamischen
Tradition verwurzelt: Der Islam ist die offi-
zielle Religion und beherrscht alle Aspekte
sowohl des gesellschaftlichen als auch
des geschéftlichen Lebens. Es gibt zwar
einen gewissen Grad an Akzeptanz ande-
rer Religionen und Kulturen — immerhin
besteht die Bevolkerung der VAE zum
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groBen Teil aus eingewanderten Auslén-
dern -, doch ist es von grundlegender
Bedeutung, beim Besuch der Emirate und
bei geschéftlichen Angelegenheiten Res-
pekt fir den Islam zu zeigen. Es ist also
unbedingt zu empfehlen, sich mit den
Geboten und Verboten in der islamischen
Geschaftskultur vertraut zu machen.

4. Wahlen Sie die richtige
Zahlungsmethode

Das haufigste lokale Zahlungsmittel in
den VAE ist der vordatierte Scheck, da die
Nichteinlosung eines Schecks in den VAE
einen Straftatbestand darstellt und der
Schuldner dafiir eine Gefdngnisstrafe
erhalten und auch sein Pass eingezogen
werden kann. Dies verhindert jedoch
nicht, dass Unternehmen tber Nacht ver-
schwinden und Lieferanten wenig Aus-
sicht auf Erhalt der ausstehenden Zahlung
haben. Diese Félle nehmen zu.

Weiterhin werden unwiderrufliche Akkre-
ditive verwendet, sie sind aber nicht
unbedingt Ublich. Das Bankensystem der
VAE ist stabil, und es gibt daher keine Pro-
bleme bei der Ausstellung von Akkrediti-
ven, die jedoch einen Wettbewerbsnach-
teil darstellen kénnen, wenn andere Liefe-
ranten offene Zahlungsbedingungen
anbieten. Falls Bedenken beziglich der
Zahlungsféhigkeit eines Kunden beste-
hen, ist eine Garantie der Muttergesell-
schaft oder eines verbundenen Unterneh-
mens moglicherweise die einfachere
Loésung.

5. Schiitzen Sie lhre Umsitze,
und priifen Sie die Bonitat lhrer
Geschéftspartner

In jedem Markt, auch in einem so wohl-
habenden wie den VAE, besteht bei einem
Verkauf auf Kredit immer ein gewisses
Risiko der Nichtzahlung. Fiir den Lieferan-
ten ist es daher ratsam, Schutz in Form
einer Forderungsabsicherung gegen
solche Risiken zu suchen. Solche Risiken
sind unvorhergesehene Insolvenz oder
verschleppter Zahlungsverzug des Kau-
fers oder externe Faktoren auBerhalb der
Kontrolle der Parteien, wie z.B. politische
Entscheidungen oder Naturkatastrophen,
die einen erfolgreichen Abschluss des
Verkaufs verhindern. Eine Kreditversiche-
rung mindert solche Risiken, und der Lie-
ferant kann sich auf kiinftige Umsatze
anstelle von Zahlungsausfillen aus der
Vergangenheit konzentrieren. Sie bietet
auBBerdem die notwendige Sicherheit
beim Angebot wettbewerbsfahiger Zah-
lungsbedingungen, in dem Wissen, dass
die Umséatze geschitzt sind.

Die gesamte Checkliste zu den Vereinigten
Arabischen Emiraten und 10-Punkte-
Pléine zu weiteren Ldndern stehen unter
www.atradius.de zum kostenlosen Down-
load bereit.

Auf der Homepage von Atradius finden Sie
auch unter folgendem LINK den Mitschnitt
des Webinars.
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