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"Doing Business in Frankreich / 
So nah und doch so unterschiedlich"
Frühstück-Seminar am Donnerstag 23. November in Hagen.

8 Uhr : Empfang der Teilnehmer mit Ka�ee und kleinem Frühstück
8 Uhr 30: Begrüssungswort : C Hilgemeier, CIC Bank,  SEPA macht’s möglich 

Zeugnisse „Wie expandiert und verkauft man richtig in Frankreich“
(8 h 40 – 9 h 45)

- Interkulturelles Management :

o Pieter Dewaele  von der Firma  DewaFlex  hat als Manager einer Filiale in 
 Frankreich für ein deutsches Unternehmen gearbeitet und erklärt seine Erlebnisse.
o Er verrät, wie man geschickt den französischen Markt erobert…
 er gibt uns  seine “tips and tricks”.

- Rekrutieren in Frankreich: 

o welche Unterschiede gibt es zu Deutschland? 

Info-Session 1

Info-Session 2

Richtig verkaufen ist schön! Richtig  bezahlt werden ist noch schöner!!!
(9 h 45 - 10 h 30)

o Luc Grimmer  von CM CIC Factor teilt auch seine Erlebnisse, die er durch 
 seine langjährige Erfahrung im deutsch-französischen Geschäft und im 
 Forderungsmanagement gesammelt hat : 

- Risiken im Auslandgeschäft 
- Risiken einer falschen Verwaltung der Kundenforderungen 

10Uhr30 : Fragerunde

Melden Sie sich für unser Event an: http://www.dewa�ex.com/anmeldung-seminar/

(Mercure Hotel - Wasserloses Tal 4, 58093 Hagen)


