
 

 

 
„Erfolgreicher Umgang mit indischen Geschäftspartnern“  
am 6. November 2012, 09:30 - 17:00 Uhr im Maternushaus in Köln 
 
09:30 Uhr Begrüßung  

 
Inhaltliche Schwerpunkte: 
 
Welche historischen Hintergründe muss man als Europäer kennen? 
 
- Von den Briten zu Gandhi: Zum indischen Selbstverständnis 
- Was hat sich seit der Befreiung in Indien verändert?  
 
Heilige Kühe und Daten-Highway: Welche Bedeutung haben die Religionen im 
Alltag? 
 
- Welchen Einfluss haben die Religionen auf die Führung eines modernen 

Unternehmens? 
- Das Kastenwesen: Typische Konfliktsituationen in modernen Unternehmen 
- Zu welchen Konfliktsituationen kann europäisches Unverständnis für Religion und 

Denkweisen führen? 
 
12:30Uhr Gemeinsames Mittagessen 
 
13:30 Uhr Geschäftsanbahnung: 

 
- Typische Verhaltens- und Denkweisen der Inder und Europäer 
- Verhandeln mit indischen Geschäftspartnern 
- Kulturelle Gepflogenheiten 
- Geschenke  
- Reisen in und nach Indien, Verhalten bei Tisch, Hygiene etc. 
 
Kommunikation mit Indern: 
 
- Telefon, Fax oder Mail? 
- Wie deutlich darf man im Konfliktfall werden? 
- Wie kommuniziert man Unangenehmes? 
 
Management in Indien: 
 
- Welcher Führungsstil ist in Unternehmen angebracht? 
- Was erwarten Inder von deutschen Vorgesetzten/Kollegen? 
- Konfliktlösung 

 
17:00 Uhr Ende der Veranstaltung 



 
Referent:  Dr. Manuel Vermeer, Dr. Vermeer-Consult, Gaiberg, und  
  Ostasieninstitut, Fachhochschule Ludwigshafen 
 
Dr. Manuel Vermeer ist seit 1988 Dozent für Marketing Ostasien am Ostasieninstitut der FH 
Ludwigshafen/Rhein. Seit 25 Jahren berät er als Inhaber der „Dr. Vermeer-Consult“ Unternehmen 
hinsichtlich ihrer China- und Indienaktivitäten mit den Schwerpunkten Strategieberatung, Personalsuche, 
Coaching für Führungskräfte, Verhandlungsführung und interkulturelle Trainings.  
 
 
 
In Zusammenarbeit mit: 
 
 
 
 
als NRW-Schwerpunktkammer für Indien 



Industrie- und Handelskammer zu Köln 
Frau Anja Pönitz 
50606 Köln 
 
 
 
 
Fax 0221 1640-559 
 
 
Anmeldung 
 
 
„Erfolgreicher Umgang mit indischen Geschäftspartnern“ 
am 6. November 2012, 09:30 - 17:00 Uhr im Maternushaus in Köln 
 
 
Firma:  ................................................................................................................... 
 
Anschrift: ................................................................................................................... 
 

................................................................................................................... 
 

Branche: …………..................................................................................................... 
 
Tel./Fax: …………..................................................................................................... 

(für Rückfragen) 
E-Mail:  ………......................................................................................................... 

(für Anmeldebestätigung) 
Teilnehmer: ……………….............................................................................................. 

(Name, Vorname) 
Datum/Unterschrift:.............................................................................................................. 
 
Das Teilnahmeentgelt in Höhe von 190,00 Euro pro Person überweisen Sie bitte nach Erhalt der 
Rechnung. Anmeldeschluss ist der 29. Oktober 2012. Eine Anmeldebestätigung erhalten  
Sie per E-Mail. 
 
Wird Ihre Anmeldung bis zum 29. Oktober 2012 nicht zurückgezogen oder erscheint ein angemeldeter 
Teilnehmer nicht zur Veranstaltung, sind wir leider gezwungen, das volle Entgelt zu erheben. Ein 
Ersatzteilnehmer kann selbstverständlich benannt werden. 
 
Ihre Ansprechpartnerin 
Anja Pönitz 
Tel. 0221 1640-562 
Fax 0221 1640-559 
E-Mail: anja.poenitz@koeln.ihk.de 
 


